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ПРОГНОЗ ПОГОДЫ

Четверг, 24 июля
+25 °С  +16°C, С.-З. 5 м/с 740 мм рт. ст.

Пятница, 25 июля
+28°С   +17°С, С. 2 м/с 742 мм рт. ст.

Суббота, 26 июля
+28°С +18°C, Ю.-З. 2 м/с 741 мм рт. ст.

Воскресенье, 27 июля
+28°С  +18°C, С.-З. 3 м/с   741 мм рт. ст.

Понедельник, 28 июля
+28°С  +18°C, В. 2 м/с  740 мм рт. ст.

Вторник, 29 июля
+29°С  +18°C, В. 3 м/с  739 мм рт. ст.

Среда, 30 июля
+28°С  +18°C, С.-З. 3 м/с  739 мм рт. ст.

Проект «Решаем 
вместе» помогает  
жителям  
в благоустройстве 

 стр. 3

«Юсуповские» 
волонтёры  
делают всё, чтобы 
приблизить победу 

 стр. 4

Дорожные 
заметки  
о путешествии по 
Крайнему Северу

 стр. 6-7

Президент России Владимир 
Путин провёл рабочую 
встречу с губернатором 
Белгородской области 

 стр. 3

Медицинские классы помогают 
школьникам изучить азы 
врачебного дела и определиться  
с выбором профессии 

 стр. 6-7

 стр.2

26 июля – День 
работников торговли

Дорогие представители 
сферы торговли 
Ракитянского  
и Краснояружского районов 
и ветераны отрасли!
В канун профессионального праздника – 
Дня работников торговли – хотим адресо-
вать вам слова признательности за ваш 
труд!
Торговля – одна из наиболее динамично раз-
вивающихся отраслей экономики наших 
районов, которая создаёт новые рабочие ме-
ста и обеспечивает стабильные налоговые 
поступления в бюджет.
От вашего профессионализма, добросовест-
ного отношения к работе зависят качество 
обслуживания населения, настроение людей 
и уровень их быта. Стоит отметить, что тор-
говые предприятия Ракитянского и Красноя-
ружского районов постоянно повышают ка-
чество обслуживания покупателей, изучают 
спрос и потребности клиентов, внедряя но-
вые стандарты работы и уникальные торго-
вые предложения. Ваши покупатели знают, 
что их ждёт вежливое и внимательное об-
служивание, широкий ассортимент продук-
ции и доступные цены.
Вы работаете для людей, поэтому от вашей 
компетентности, умения правильно выстро-
ить диалог с покупателем, терпения, отзыв-
чивости и профессионализма во многом за-
висят уровень развития потребительского 
рынка и укрепление экономического потен-
циала наших районов.
Примите искренние слова признательности 
за ваш ежедневный добросовестный труд, 
направленный на постоянное увеличение то-
варооборота предприятий торговли и повы-
шение качества жизни земляков. 
От всей души желаем вам благодарных поку-
пателей, новых идей и возможностей для ро-
ста, а также крепкого здоровья, счастья, до-
машнего тепла и уюта, мира, достатка и бла-
гополучия!

А. Климов, 
глава администрации Ракитянского района

В. Кутоманов,  
глава администрации Краснояружского 

района
Н. Зубатова, 

 председатель Муниципального совета 
Ракитянского района

И. Болгов,  
председатель Муниципального совета 

Краснояружского района

Труд продавца напряжённый, он тре-
бует внимания и выносливости — 

надо принять и разложить по витринам 
товар, наклеить ценники, следить за чи-
стотой магазина и за своим внешним ви-
дом, культурой речи, помогать покупате-
лям при выборе товара, быть вниматель-
ным и точным в расчётах. Для этой про-
фессии нужно иметь особый талант — 
умение продавать. И еще один немало-
важный фактор — надо уметь общаться с 
людьми. Продавец, несмотря на свое са-
мочувствие и настроение, должен быть 
доброжелательным к покупателям. Со-
гласитесь, приятно заходить в те магази-
ны, где тебя встречают с улыбкой.

В настоящее время у нас практиче-
ски все торговы точки частные, поэтому 
предпринимателям приходится осваи-
вать многие профессии: и продавца, и 
товароведа, и заведующего, а ещё при 
необходимости бухгалтера и грузчика. К 
профессиональному празднику работни-
ков торговли мы подготовили материал 
об индивидуальном предпринимателе 
Елене Коробцовой и её главном бухгал-
тере, а по совместительству сестре, Над-
ежде Оксененко.

ЕЛЕНА ИВАНОВНА
Уже совсем скоро хозяйка магазина 

«Вираж» отметит свой серьёзный юби-
лей. Её жизненный путь крепко связан с 

торговой деятельностью После оконча-
ния Сумского кооперативного техникума 
Елена Коробцова устроилась продавцом 
в Готнянский филиал ОРСа (отдел рабо-
чего снабжения). Затем было время, ког-
да трудилась экспедитором, заведующей 
магазина в п. Пролетарском.

Елена Ивановна блестяще знала своё 
дело, знала, как организовать процесс, 
чем привлечь покупателей, поэтому ре-
шила открыть своё дело. Точкой отсчёта 
стал 2004 год. Сначала это был неболь-
шой киоск, купить в котором можно было 
самые разнообразные продукты, вплоть 
до красной икры и качественной рыбы. 
Киоск приносил неплохую прибыль (тог-
да ещё не было сетевых магазинов), и та-
кое положение вполне устраивало Елену 
Ивановну. Но однажды позвонила её се-
стра Надежда и сказала, что на прода-
жу выставлен домик, расположенный в 
очень удобном месте, и что Елена Ива-
новна просто обязана его купить.

«Меня испугало предложение, у нас 
не было таких денег. Но мы рискнули и 
взяли кредит. Вот так появился наш «Ви-
раж»», – вспоминала Елена Ивановна.

Как оказалось, построить магазин  
было правильным и своевременным 
решением. Уже скоро киоск пришлось 
закрыть: на том месте начали возводить 
многоквартирный дом. Но, чтобы не те-
рять клиентов микрорайона Ватутина, 

Елена Ивановна открыла и там неболь-
шую торговую точку - «Вираж-плюс».

Сегодня магазины Елены Коробцовой 
отвечают всем требованиям современно-
го сервиса. В 2013 году «Вираж» перешёл 
от прилавочной торговли к системе са-
мообслуживания, за товар можно распла-
титься как наличными, так и банковской 
картой или мобильным приложением.

Хозяйка магазина очень ценит свой 
коллектив и старается повышать их эко-
номическую грамотность, учит  работать 
с клиентами так, чтобы покупателям хо-
телось идти в «Вираж» снова и снова.

«С кадрами сегодня у нас, как и у мно-
гих предприятий, большая проблема. 
Нам нужны люди, которые бы не боялись 
работы. Ведь быть продавцом непросто. 
Необходимо иметь крепкие нервы. Всем 
угодить, никого не обидеть, выслушать. 
Многим, особенно пожилым покупа-
телям, хочется поговорить, поделиться 
своими радостями и бедами, вот и при-
ходится выступать в роли психологов. 
Посочувствуешь человеку, пожалеешь - 
глядишь, и полегчало у него на душе», – 
рассказала Елена Ивановна.

Во время разговора выяснилось, что 
четыре продавца «Виража» в настоящее 
время находятся в декретных отпусках, 
и хозяйка надеется, что они вскоре вый-
дут на работу. 

К ПРОФЕССИОНАЛЬНОМУ ПРАЗДНИКУ

Торговля — дело нелёгкое, 
и не каждому оно по плечу

Надежда Оксененко и Елена Коробцова во всём  поддерживают друг друга


